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Capital Finance

En bref
Derniére

EPF s’invite chez

Orsys...
Dans le cadre d'un
OBO, le spécialiste
de la formation
Orsys vient
d’accueillir EPF
Partners. Créé il y a
trente ans, il génére
un chiffre d’affaires
de 15 M€ en
dispensant chaque
année
150 formations. Le
financement
bancaire a été assuré
par un pool, emmené
par Fortis.

EPF Partners s’inscrit chez Orsys

« Aprés avoir envisagé une cession industrielle,
Orsys a finalement opté pour un 0BO avec un finan-
cier minoritaire. Cette solution, contrairement a la
premiére, lui permettait de conserver son modéle
économique », indique Eugéne Eisenberger, de 3E,
conseil financier d’Orsys, un spécialiste de la forma-
tion professionnelle aux nouvelles technologies de
I'informatique et des réseaux. Ce groupe basé a La
Défense vient en effet de faire I’objet d’un buy-out
auquel participe EPF Partners. Indépendant de
tout acteur informatique, cet acteur, créé en 1976
par l‘actuel dirigeant, Denis Levy-Willard, offre des
formations courtes sous forme de séminaires ou de
stages, essentiellement inter-entreprises. Affichant
une croissance réguliére, il a réalisé en 2004 un
chiffre d’affaires en hausse de 28 %, a 13,5 M€,
pour un résultat avant impot de 2,6 M€.
Employant une cinquantaine de salariés et dispo-
sant de 180 formateurs extérieurs, Orsys entend
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renforcer sa présence régionale. « Nous allons dou-
bler cette année la capacité de nos deux centres de
formation régionaux, situés a Lyon et a Nantes, et
nous envisageons l‘ouverture d’un troisiéme »,
indique Denis Levy-Willard, qui conserve 55 % du
capital. D’un montant confidentiel, I’opération per-
met a EPF Partners de reprendre le solde, de
45 %. Quant au montage retenu, il repose sur de la
dette pour moins de 50 %. H

EPF Partners: Christian d’Argoubet, Isabelle
Hermetet « Conseils investisseur : juridique :
Lamartine Conseil (Olivier Renault, Florence
Savouré); due diligence financiére : Advolis
(Hugues de Noray) » Conseils société : finan-
cier: 3E (Eugéne Eisenberger, Stéphane Pou-
pault); juridigue : Fontaine & Mendelsohn (Fré-
déric Fontaine, Bénédicte Robin) » Dette
senior: chef de file : Fortis (Eric Gallerne, Pas-
cal Landais); HSBC-CCF (Philippe Thieffine)
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3E signe une nouvelle opération dans le secteur de la formation professionnelle. 

Conseillée par 3E, ORSYS a été cédée à un holding dans lequel est entré un fonds géré par EPF PARTNERS / NATEXIS dans le cadre d’une opération d’OBO.






----------------------

ORSYS est le leader français de la formation s’adressant aux professionnels de l’informatique et des réseaux, sous la forme de stages pratiques inter-entreprises et de séminaires.

Créée il y a 30 ans par un ingénieur SUPELEC M. Denis LEVY WILLARD, ORSYS a connu un développement régulier jusqu’en 1996 puis une accélération depuis. Son chiffre d’affaires a été multiplié par cinq en huit ans passant de 3 Millions d’Euros en 1997 à 15 Millions d’Euros en 2005.

ORSYS forme désormais plus de 11 000 professionnels chaque année dans ses centres de PARIS LA DEFENSE, LYON, NANTES et BRUXELLES à travers 150 formations différentes animées par 180 formateurs experts.

M. LEVY WILLARD, l’actuel dirigeant et sa famille, actionnaires à 100%, souhaitaient réaliser tout ou partie de leur patrimoine professionnel ainsi que maintenir l’intégrité de la société et le modèle de fonctionnement garant de sa réussite.

C’est la mission qui avait été confiée à 3E et qui vient de se conclure avec succès. 

Dans un premier temps, une démarche de cession auprès d’industriels français et étrangers a été initiée. Les offres reçues et les négociations menées conduisaient à une remise en cause du modèle ORSYS. 

3E a alors proposé aux actionnaires qui l’ont accepté, d’étendre la recherche à des acteurs financiers par une opération de type Owner Buy Out (OBO).

Différentes sociétés de capital investissement soigneusement sélectionnées puis contactées par 3E se sont intéressées à ORSYS. Toutes ont déposé une offre après l’étude du dossier,  deux d’entre elles ont été retenues. 

EPF PARTNERS a été choisi grâce à une proposition motivante, simple dans sa structure et un rapport aux dirigeants franc, cordial et rigoureux.

Ce schéma  d’OBO permet : 
· au groupe familial LEVY-WILLARD de réaliser une opération patrimoniale  significative tout en conservant le contrôle actionnarial et opérationnel du groupe ORSYS,
· l’entrée au capital de cadres dirigeants de la société et notamment le directeur général.

Le chef de file du pool bancaire est la banque FORTIS.

Cette opération permettra à EPF PARTNERS d’accompagner ORSYS dans sa stratégie de développement, principalement en France sur le plan régional ainsi que sur l’élargissement de son offre.

Cette opération démontre la maîtrise du Cabinet 3E sur :

1. le secteur de la formation après la cession en Octobre 2004 de METODIS, leader de la formation sur les marchés financiers, au groupe DEMOS, acteur majeur de la formation en Europe.
2. les opérations d’OBO après celui réalisé en Novembre 2004 pour le Groupe MATELECO, un des leaders français de la distribution de composants électroniques  avec  MBO PARTENAIRES, un capital investisseur du  Mid Market.
3. Le secteur de l’Informatique après les 13 opérations conclues par 3E sur ce secteur de 1998 à 2002 (sept cessions, une acquisition et cinq opérations financières).

A propos de EPF PARTNERS 

EPF PARTNERS gère deux fonds spécialisés dans les opérations de LBO pour accompagner les entrepreneurs actionnaires dans le financement de leur croissance et répondre à des problématiques de recomposition de leur capital.

A propos du Cabinet 3E 

Crée il y a 20 ans et dirigé par Eugène EISENBERGER, ingénieur SUPELEC, HARVARD, 3E conseille des cessions, fusions ou acquisitions de sociétés, ainsi que des opérations financières de type LBO/OBO. 

3E a de nombreuses références dans les secteurs des Technologies de l’Information, de l’Electronique, de la Formation, des Médias et du Conseil.

Pour toutes informations complémentaires :

	Cabinet 3E

Eugène EISENBERGER

www.3e.fr 


	ORSYS SAS
www.orsys.fr

	EPF PARTNERS / NATEXIS

Isabelle HERMETET MEUDEC

www.epf-partners.com



Opération ORSYS-EPF réalisée par 3E en Juin 2005
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Orsys, organisme de formation spécialisé dans linformatique et les réseans, a été cédé mardi 28 juin
2005 dans le cadre dune opération ¢OBO (owner buy out, rachat par son propriétaire). L'opération
permet au fondateur de Porganisme Denis Levy-Willard (66 ans), fondateur et propriétaire avec sa
famille de Pintégralité du capital d'Oreys, de vendre la société tout en conservant une participation
‘majoritaire dans son capital

Concrétement, Denis Levy-Willard transmet 100% du capital 'Orsys 4 une holding. L'opération est
payée pour une part en cash ef pour une autre part en fires de la nouvelle structure. Le fondateur
devient actionnaire majoritaire de cette nouvelle structure. En paralléle, Ie fonds dinvestissement EPF
Partners, iliale de Natesis, prend une part importante du capital de la méme structure quil finance par
un apport qui constifue Ies fonds propres de Ia holding. Pour financer la partie cash de lopérafion, a
holding aura recours 4 la fois 4 ses fonds propres et & un emprunt bancaire. Cet emprunt sera
remboursé grice awx dividendes versés lors des exercices fuurs, comme dans le cadre dw LBO
classiqe (everage buy out, rachat avec eft de levier).

ALTERNATIVE & L& CESSION

Le chef de file du pool bancaire associé & lopération est la banque Fortis. La société de conseil en
fusion-acaquisition 3 est intervene comme conseil d'Orsys dans le montage fopération. 3B etait déja
& Torigine de lopération de rachat de Methodis par Demos (L'AEF du 13/10/2004, 46886). Pusieurs
cadres dirigeants dOrsys ont été associés a [opération. Ce type de participation est en général utilisé
pour garantir lattachement & lentreprise des cadres dinigeants, dans la nowvelle configuration
capitalistique.

Dtaprés les informations recueillies par L'AEF, une cession pure et simple de lentreprise a d'abord été
envisagée, mais devant le risque de bouleversement culturel ef opérationnel de la sacitte, le fondateur
arait finalement opté pour IOBO qui lui permet de réaliser une opération patrimoniale tout en
conservant le conirle actionnarial et opérafionnel du groupe. Orsys a réalisé un chiffre daffaires de
13,5 millions d'euros en 2004 pour un résultat avant impdt de 2,6 millions d'euros. Pour 2005,
Tentreprise table sur un chiffre d'affaires de lordre de 15 millions devros.

Contacts
Orsys, Michel Bell, directeur général, 01 49 0773 73, michel@orsys. fr
Cabinet 3E, Eugéne Einsenberger, directeur, 01 46 22 82 14, eisenberger@3e.fr
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